Die seit 1976 auf dem deutschen Markt aktive AIRWELL Deutschland GmbH
gehort zur franzosischen Airwell Group mit Sitz in Guyancourt, bei Paris, einem der
weltweit fihrenden Unternehmen im Bereich der Klimatechnik. Die Airwell Group hat
4 Produktionsstatten weltweit, rund 1.800 Mitarbeiter und ist in Uber 100 L&ndern
mit einem Netz von Uber 170 Vertretungen weltweit prasent. In Deutschland wird
AIRWELL von der AIRWELL Deutschland GmbH vertrieben. Kerngeschéaft der AIRWELL
Deutschland GmbH ist der Fachhandel von modernsten, energieeffizienten Klimaanlagen
und -systemen fur Gewerbekunden. Die Airwell Group ist Teil der ELCO Holding Ltd.

S irwell

Fiir die Region Nordrhein-Westfalen suchen wir zur Starkung unserer Vertriebsorganisation den

Vertriebsmitarbeiter Projektklima Kaltwasser
im AuRendienst (m/w)

Sie beraten unsere Kunden im Bereich Kaltetechnik bei raumlufttechnischen Gerdten und Kaltwassertechnik. Zu
lhren Produkten gehoren hochwertige und preislich interessant positionierte Liftungsgerate und Kaltwasser-
satze. lhre Kunden sind Planungsbliros, planende Behdrden sowie Handwerksbetriebe im Bereich der Kalte-,
und Klima- und Heizungstechnik. Sie arbeiten vom Verkaufsbiro in Diisseldorf aus. Sie erstellen und verfolgen
lhre Angeboteselbstandig.ImZuge konkreter Auftragsvergaben tibernehmen Sieauch die Vertragsverhandlungen.

Ihr Profil lhre Aufgaben

¢ Erfolgreich abgeschlossenes Studium zum Diplom-
Ingenieur mit Schwerpunkt Kélte- und Klimatechnik
oder erfolgreich abgeschlossene Ausbildung als
Techniker/Meister mit entsprechender Berufserfahrung

* Fundierte Kenntnisse in der Kaltetechnik

¢ Berufserfahrung im VertriebsauRendienst

e Erfahrung im Erstellen von Planungen
und Leistungsverzeichnissen

¢ Auslegung und Dimensionierung von Liftungsgeraten
und Kaltwassersétzen

¢ Kontaktstarkes und kundenorientiertes Auftreten

¢ Gutes Verhandlungs- und Kommunikationsgeschick

e Kenntnisse in MS Office

\

o Verkauf von AIRWELL-Produkten aus den Bereichen
Raumluft- und Kaltwassertechnik in Ihrem Verkaufsgebiet

* Intensive Betreuung und Beratung bestehender Kunden,
Planer, planender Behorden sowie Neu-Akquisition in
diesem Kundenbereich

* Ausbau der Geschaftsbeziehungen zu Grof3handelspartnern

* Angebotserstellung und Angebotsverfolgung

o Schnittstellenfunktion zu unseren Werken in Frankreich

* Werksbesuche mit Kunden

Unser Angebot

Sie erhalten eine griindliche Vorbereitung auf Ihre Aufgaben
einschlieflich Schulungen sowie Trainings in unseren \Werken.
Ihr gutes Gehalt wird mit einem interessanten Bonussystem
erganzt. Wir stellen Ihnen einen Firmenwagen zur Verfliigung,
der auch privat genutzt werden kann. Wir bieten Ihnen eine
abwechslungsreiche, interessante und entwicklungsfahige
Position, bei guten, leistungsorientierten Verdienstmaglichkeiten.

J

Interessenten, die durch selbsténdige, zielorientierte Arbeitsweise
Uberzeugen und Uber ein hohes Maf$ an Akquisitionsbereitschaft
verfligen, senden uns bitte Ihre vollstandigen und aussagefahigen

Bewerbungsunterlagen, gerne auch per E-Mail. Fir erste Fragen
steht Ihnen Herr Hoppe unter 069/50702-118 zur Verfligung.

Airwell Deutschland GmbH

Human Resources Telefon 069/50702-171

Frau Sonja Lukas Telefax 069/50702-250
Berner StraRRe 43 sonja.lukas@airwell-group.com
D-60437 Frankfurt www.airwell.de

AN AIRWELL GROUP COMPANY



